建设银行正式推出私人银行
7月16日，中国建设银行在北京举行新闻发布会，正式推出私人银行，先期将在北京、上海、广东、深圳4地，为金融资产超过1000万元人民币的高净值客户，提供以资产管理为核心的、“量身定制”的现代私人银行服务。此举标志着建设银行在强化客户服务和业务创新、打造国际一流银行的战略进程中，又迈出了坚实的一步。
据介绍，建行私人银行重点突出现代私人银行服务的特点，主要强调“量身定制”和客户的参与度，将通过搭建建行及第三方合作机构的开放式产品平台，对高净值客户的财富进行整体安排和统筹管理，逐步形成“稳健、专业、开放”的业务特色。建行私人银行主要以个性化、综合化、“一揽子”的金融解决方案或金融产品组合为交付件，通过高素质的私人银行顾问与专家团队，为客户财富的聚集、管理、保值、增值、转移等提供金融服务。其具体业务种类主要涵盖了定制化理财产品、专属理财产品、资产管理、顾问咨询、准公益慈善信托等方面。同时，为了让私人银行客户感受到建行对他们的尊重和礼遇，建行私人银行还为客户提供机场贵宾和国际紧急救援等非金融增值服务。

据了解，建设银行为推出私人银行做了大量的研究和充分的准备。建行自2005年就率先在同业中成立了高端客户部，负责全行高端客户的维护和拓展，在渠道、产品等方面初步形成了差别化服务体系。近年来，建设银行又对国外私人银行先进经验进行了深入学习和研究，对国内高净值客户需求进行了专门分析，进而确定了自身私人银行的业务定位和发展方向，并进行了积极的探索和尝试。努力实现从传统个人银行业务大批量、标准化、以产品销售为导向的营销服务模式，向以深化客户关系为导向的个性化营销服务模式转变,为众多高净值客户在提供解决方案的基础上设计了定制化理财产品；培养和锻炼了一批具有较高素质的私人银行从业人员；同时逐渐理顺了与私人银行业务的利益相关者之间的关系。建设银行选择内部准备比较充分、外部环境逐渐成熟的时机正式推出私人银行，体现了该行稳健、务实的一贯风格。

建设银行有关负责人此间表示，建行私人银行将立足中国市场发展环境，深度挖掘客户需求，以资深的金融行业背景、专业的财富管理能力、开放的产品供应平台，全面满足客户对财富聚集、管理、保值、增值、转移等方面的金融需求，并将致力于与客户和合作伙伴建立深入、稳固、持久的关系，兑现“以心相交、成其久远”的品牌承诺。
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